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Eis steht fUr Sommer. FUr Leichtigkeit.
Fur Kindheitserinnerungen. Kaum ein
Produkt ist emotional so positiv aufge-
laden wie eine knusprige Eiswaffel. Da-
mit aus diesem kleinen Glicksmoment
ein industriell perfektes Produkt wird,
braucht es jedoch Hochleistungstech-
nologie, Prazision und Verlasslichkeit.
Genau hier setzt die Zusammenarbeit
zwischen der Oexmann GmbH & Co. KG
und der Commerz Real Mobilienleasing
GmbH an.

Mit der Finanzierung eines modernen
Waffelbackautomaten investiert der
Traditionshersteller in Effizienz, Nach-
haltigkeit und Zukunftssicherheit.
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Wir wissen unsere
Investitionen bei der
Commerz Real Mobilienleasing in
sicheren Handen. Besonders schatzen
wir die Expertise bei der Bewertung
unserer Leasingobjekte sowie die
proaktive Betreuung.”

Thomas Oexmann,
Geschéftsfuhrer Oexmann GmbH & Co. KG

Ausgangssituation

16 Waffelarten, bis zu 20.000 Eiswaffeln pro Stunde, weltwei-
te Auslieferung - seit 1926 produziert Oexmann auf héchs-
tem Niveau. FUr mehr Effizienz und Leistung investierte das
Unternehmen in einen Waffelbackautomaten von Walterwerk,
Modell JUPITER C. Die Anlage fertigt 7000 Hbérnchen oder
bis zu 20.000 gerollte StBwaffeln pro Stunde. Hohe Taktzahl,
intensive Ofenwarme und Dauerbelastung verlangen Material,
Konstruktion und Energieeffizienz alles ab. Walterwerk baut
seine Maschinen nach dem Prinzip: maximale Langlebigkeit
bei minimalem Energieverbrauch. So blndelt die Investition
Kapazitatsausbau, Modernisierung und verlassliche Produk-
tionsleistung in einem Schritt.

Herausforderungen

Fir Oexmann stand vor allem eins im Mittelpunkt: eine
schnelle Finanzierungsentscheidung. Neben der zlgigen
Abwicklung der Transaktion war die Ubernahme der erforder-
lichen Anzahlungen Voraussetzung, damit die neue Maschine
reibungslos starten konnte. Anspruchsvoll war das Projekt
nicht zuletzt durch die technische Komplexitat der Waffel-
backanlage. Ein solcher Automat zahlt zu den besonders her-
ausfordernden Investitionsgltern - mit klaren Anforderungen
an Konstruktion, Leistung und Bewertung. Eine belastbare
Objektbewertung bildete die Basis flr die Finanzierung.

Lésung

Dank der vorhandenen Expertise mit Maschinen des Herstel-
lers Walterwerk konnte das Objektmanagement der CRML die
Anlage zUgig und fundiert bewerten. Parallel wurde in enger
Abstimmung mit der Commerzbank am Standort Essen kurz-
fristig eine Refinanzierungslinie zur Verfligung gestellt. Verein-
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FUr uns zahlt, dass die
Maschinen unseres Kunden
immer auf dem neuesten Stand
sind. Unser Leasingmodell begleitet
die erste Investition und bereitet den
Weg flr die nachste. Dieser Ansatz
schafft eine langfristige, nachhaltige
Investitionsstrategie.

Maren Bigalke, Senior Vertriebsleiterin
Commerz Real Mobilienleasing GmbH

bart wurde ein Andienungsrechtsvertrag mit Erwerb im Sale-
and-lease-back inklusive Ubernahme der Anzahlungen. Die
Leasinglaufzeit betragt 84 Monate bei einer Abschreibungs-
dauer von 96 Monaten. Durch die strukturierte Abstimmung
aller Beteiligten konnte die Finanzierung schnell gesichert und
die Investition planmaBig umgesetzt werden.

Das Ergebnis: moderne Produktionstechnik, verbesserte
Liquiditat und eine nachhaltige Starkung der Wettbewerlbs-
fahigkeit.

Gut zu wissen

Die Oexmann GmbH & Co. KG ist ein traditionsreiches Fami-
lienunternehmen, das seit 1926 Industriewaffeln produziert.
Rund 100 Mitarbeitende entwickeln und fertigen Standard-
und Spezialldsungen flr internationale Eishersteller sowie
Handelspartner. Das Unternehmen steht fir nattrliche Zuta-
ten, verlassliche Qualitat und prazise Produktionsprozesse.
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Von Gelsenkirchen aus beliefert Oexmann Kunden auf meh-
reren Kontinenten und zahlt in ausgewahlten Markten zu den
fuhrenden Anbietern. Das Sortiment reicht von klassischen
Spitz- und Becherwaffeln bis zu kundenspezifischen Forma-
ten, die Marken weltweit pragen.

Commerz Real Mobilienleasing GmbH Mercedesstrae 6 40470 DuUsseldorf mobilienleasing@commerzreal.com mobilienleasing.commerzreal.com




